Visst vore det skont att kunna dela

upp kostnaderna for ett system si att
startkostnaderna for ett eget radiondt
inte blir tio tusentals kronor? Vi vet att
mdnga idag viljer operatorsberoende
publika lsningar bara for ast den ini-
tiala kostnaden dr lig och manadskost-
naden litt att budgetera.

..i egen operator
Vi erbjuder nu samma majligheter for egna radionit
som for publika nit genom hyra eller leasing. Grun-
derna ir desamma som f6r en operatérsbaserad [6sning
som GSM, GPRS eller kabel. Betala ingen eller en mycket
lag initial kostnad for att férvirva hardvaran och sedan betalar
Du en 18pande manadskostnad. En av fordelarna mot en
publik 18sning 4r att oavsett hur mycket Du kommunicerar

ir manadskostnaden densamma.

... valja applen eller paron?
Avtalsformerna ir lika men 4nda olika. Hyra och leasing
bygger pa en lag intitial kostnad och en regelbunden ma-
nadskostnad. Det som skiljer dem &t i stort 4r att vid hyra
dtergdr varorna till siljaren efter att avtalstidens slut. Vid
leasing aterstér ett restvirde som kunden maste betala for att
forvirva egendomen. Storleken pa restvirdet bestims innan
leasingavtalet tecknas och styr manadskostnaden, se exem-

pel nedan.

.2 ett exempel
Ett radionit bestir av fem enheter och kostar 50 000 kronor

i inkop. Den aktuella avtalstiden ar tre ar. Vid leveransen
erliggs 1 000:- per radio. Manadskostnaden blir c:a 1 450:-
/man dvs 290:- per radio och méinad. Upprittas ett hyresavtal
dtergar utrustningen till leverantoren efter avtalstiden, upprit-
tas ett leasingavtal behaller kunden utrustningen efter att ha
betalat restvirdet. Restvirdet kan dock i praktiken vara lagt
och i riknexemplet ovan motsvarar det en extra manads-

hyra.

..z behall natet eller férnya
Om Du viljer ett leasingavtal och behéller utrustningen vid
avtalets slut dd omvandlas den regelbundna ménadskostnaden
till en tillgang. Ett normalt radionit har en livslingd pé
omkring 10 ér. Efter avtalstiden 4r ddrfor radiondtet en
tillgang som dels 6kar foretagets virde, dels genererar
sma eller inga kostnader, till skillnad mot en publik
16sning som fortsitter generera kostnader under hela

anvindningstiden.
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Vill Du inte 4ga systemet efter avtalstiden 4r hyra ir =C1E' 2
den mest flexibla avtalsformen. Du 4r da garanterad &= L‘-?
den senaste teknologin i systemet eftersom Du efter

avslutad hyresperiod kan Du vilja att ingd ett nytt

avtal och pa nytt installera den senaste tekniken. Bigge

avtalsformerna gor det sjilvklart mojligt att gora tilligg om

behoven skulle férindras. Du kan alltsd bygga systemet i etap-

per och ta kostnaderna varefter de dyker upp.

..z full kontroll pa kostnader
Med hyra och leasing har Du verkligen koll pa kostna-
derna. Manadskostnaden 4r samma under hela avtalstiden
och latt att budgetera. I ett privat radiondt kan Du dérfor
kommunicera hur mycket som helst utan att kostnaderna drar
ivig. Dessutom kan Du ju sjilv reglera prestanda och tick-

ningsomriden utifrin Dina f6rutsittningar.

.. belastar ratt budget

Nir Du hyr kan kostnaderna tas pa driftsbudgeten,
mycket enklare in nir man investerar, eftersom kapital-
budgeten inte berérs och besluten kan fattas pé en annan

nivd och under lopande verksamhetsir. Kostnaden ir att

jamféra med den for ett abonnemang och byter Du ut en
befintlig publik 16sning blir det ju ingen storre skillnad annat

dn att foretaget oftast kan gora en kostnadsbesparing.

En annan f6rdel med hyra och leasing 4r att man inte
forbrukar varken rorelsekapital eller sin finansiella frihet
nir man viljer att hyra. Du kan spara Din bankkredit till

andra tillfillen da andra investeringar skall goras.

Det finns manga fordelar med att betala kostnader pé ett eget
nit istllet for att gynna en operator. Vill Du vet mer om de

fullstandiga villkoren? Kontakta oss!
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